
   ΣΥΝΟΠΤΙΚΗ ΠΑΡΟΥΣΙΑΣΗ  
ΑΝΤΙΚΕΙΜΕΝΟ: Διεθνές πολυσυνέδριο, έκθεση Β2Β για τις επενδυτικές ευκαιρίες στον χώρο του REAL ESTATE. 
Eλληνικές, Κυπριακές και διεθνείς εταιρείες θα παρουσιάσουν αποδοτικές επενδύσεις τους σε στοχευµένους πελάτες 
αλλά και επενδυτικούς, χρηµατοοικονοµικους φορείς και ιδιώτες µεγαλοεπενδυτές.


ΟΦΕΛΗ: 


Οι συµµετέχοντες θα επωφεληθούν, καθώς θα έρθουν σε επαφή µε ΕΠΕΝΔΥΤΕΣ και διεθνείς ηγέτες του 
οικοσυστήµατος και θα δικτυωθούν µε εταιρείες του ευρύτερου οικοσυστήµατος.


HMEΡΟΜΗΝΙΕΣ, TOΠOI ΔΙΕΞΑΓΩΓΗΣ: 


To REAL ESTATE INVESTMENTS CONFERENCE  θα λάβει χώρα 15 Νοεµβρίου 2025 στο Intercontinental Athens 
To ESTATE INVESTMENTS EXPO 5-7 Δεκεµβρίου 2025 στο Athens Marriott 


ΕΠΙΚΕΝΤΡΟ ΟΙ ΑΠΟΔΟΤΙΚΕΣ ΕΠΕΝΔΥΣΕΙΣ ΥΨΗΛΗΣ ΑΠΟΔΟΣΗΣ ΣΤΟ REAL ESTATE: 

Kάθε χρόνο λόγω των διοργανώσεων µας του Money Show και του club επενδυτών του Money Lab έχουµε άµεση εαφή 
µε δεκάδες χιλιάδων επενδυτών οι οποίοι απο το 1999 και µετά αναζητούν βιώσιµες υψηλές αποδόσεις σε χώρους που 
όχι µόνο δεν τους έχουν πληγώσει στο παρελθόν αλλά τους προσέφεραν και υψηλές υπεραξίες. Με  το REAL ESTATE 
κάποιοι κρατούν σήµερα αποστάσεις γιατί θεωρούν ότι οι τιµές είναι υψηλές εδώ όµως είναι ο ρόλος του 
µεσίτη συµβούλου που θα εντοπίσει και επισηµάνει την ευκαιρεία και θα την προσφέρει στον πελάτη. Όλο 
αυτό θέλει διαδικασίες επαφής µε τον µεσίτη για να χτιστεί η εµπιστοσύνη που θα φέρει την πώληση. Οι 
δύο διοργανώσεισ µας του 2025 είναι η πλατφόρµα που θα ενώσει τον επενδυτή µε τον µεσίτη σύµβουλο 
αξιόπιστα, πολιτισµένα, µε χαµηλό κόστος χωρίς όµως συµβιβασµούς  στην ποιότητα των υπηρεσιών. 


ΕΠΙΣΚΕΠΤΕΣ: 

10.000 ενεργοί επενδυτές 

Χρηµατο οικονοµικοί οίκοι.

Επαγγελµατικό οικοσύστηµα 


ΣΥΝΕΔΡΙΑ, ΕΤΑΙΡΙΚΕΣ ΠΑΡΟΥΣΙΑΣΕΙΣ, ONE2ONE CONTACTS 


100 παράλληλα συνέδρια, εταιρικές παρουσιάσεις και στρογγυλά τραπέζια θα συνοδεύουν τις εκθέσεις Β2Β και ONE2ONE 


INTERNATIONAL AGENTS Διαθέτουµε διεθνές δίκτυο συνεργατών χωρίς όµως εθνικές αποκλειστικότητες. 
Αιτήµατα συνεργασίας συζητούνται µε αναλυτικές λίστες για συγκεκριµένο χρόνο. Δεν παρέχουµε οποιουδήποτε 
είδους αποκλειστικότητα χωρίς εγγυήσεις.


OFFICIAL MEDIA PARTNERS, ΧΟΡΗΓΟΙ ΕΠΙΚΟΙΝΩΝΙΑΣ,


Εµπλέκουµε τον κλαδικό έντυπο, ηλεκτρονικό τύπο σε Ελλάδα και διεθνώς. 

REAL ESTATE
EXPO & CONFERENCE



ΠΩΣ ΘΑ ΛΕΙΤΟΥΡΓΕΙ 
Πυρήνας της εκδήλωσης θα είναι τα 100 περίπου δίωρα συνέδρια, τα οποία θα πραγµατοποιηθούν στους ειδικά διαµορφωµένους 
συνεδριακούς χώρους. 

Σε ειδικά σηµεία των συνεδριακών χώρων (ανάλογα µε την χορηγία) , θα έχουν διαµορφωθεί τα γραφεία των χορηγών και των ήδη 
υφισταµένων επενδυτών, όπου θα πραγµατοποιούνται επαφές Β2Β και συζητήσεις συνεργασιών. 

Τα παραπάνω διαφοροποιούν το REAL ESTATE INVESTMENTS CONFERENCE από τις απλές παρουσιάσεις, καθιστώντας το 
δηµιουργικό, πρακτικά χρήσιµο και αποδοτικό. 

ΣΧΕΔΙΑΣΤΙΚΗ ΦΙΛΟΣΟΦΙΑ 
To REAL ESTATE INVESTMENTS CONFERENCE δεν είναι ούτε µόνο Β2Β contacts, ούτε ένα συµβατικό Συνέδριο. Είναι ένας 
πρακτικός συνδυασµός των δύο, προσανατολισµένος επικοινωνιακά στην πρακτική ανάλυση των επενδυτικών, επιχειρηµατικών 
θεµάτων και στη διαµόρφωση επιχειρηµατικών επαφών εστιασµένων στο REAL ESTATE

Το κοινό, είναι εκ των προτέρων απόλυτα ελέγξιµο οργανωτικά, ποιοτικά και ποσοτικά. 

Η συµµετοχή στα συνέδρια, δεν ανταποκρίνεται απλά στη λογική της εταιρικής προβολής, αλλά στην οργανωµένη διαδικαστικά 
δυνατότητα για συζητήσεις ή συµφωνίες µε τους πιο σηµαντικούς πελάτες κάθε συµµετέχοντος. 

Το πολυσυνέδριο δίνει την δυνατότητα: 

στη δυναµική επιχειρηµατική αγορά να προβεί σε σφαιρική παρουσίαση όλων των δραστηριοτήτων της.παρουσίασης των νέων 
προϊόντων - υπηρεσιών από τους σηµαντικότερους επενδυτές ή επενδυτικούς φορείς. 

στους ενδιαφερόµενους συνέδρους/εκθέτες να γνωρίσουν από κοντά επαγγελµατίες, ειδικευµένους σε καινοτόµα προϊόντα και 
υπηρεσίες 

στους συνέδρους να προσεγγίσουν άµεσα κάποιους πολύ συγκεκριµένους από τους οµιλητές του συνεδρίου, που τους ενδιαφέρουν, για 
συζήτηση συγκεκριµένων συνεργασιών. 

στους οµιλητές των συνεδρίων να ενηµερώσουν από κοντά, κοινά τα οποία ενδιαφέρονται ζωτικά, όχι για µια φιλολογική, αλλά για µια 
πρακτικά χρήσιµη ενηµέρωση, που θα στηρίζεται σε συγκεκριµένες επενδυτικές εµπειρίες. 

Από πλευράς ακροατών των συνεδρίων, δηµιουργούνται οι προϋποθέσεις για τη σφαιρική και έγκυρη ενηµέρωση τους, στο θέµα εκείνο 
που τους ενδιαφέρει άµεσα. 

Από την πλευρά των χορηγών τους παρέχεται η δυνατότητα να "εκµεταλλευθούν", µέσω της χορηγίας τους, το σκηνικό µιας σειράς 
εκδηλώσεων, που παρουσιάζουν για τους οµιλητές και τους ακροατές άµεσο επιχειρηµατικό ενδιαφέρον. Επίσης, πέραν της δηµιουργίας 
θετικής εικόνας, προβλέπεται ειδική διαδικασία, χάριν των χορηγών της εκδήλωσης, ώστε να πλησιάσουν όσους από τους 
συµµετέχοντες τους ενδιαφέρουν. 

Δομή εκδήλωσης 

Ταυτόχρονα µε το Κεντρικό Επενδυτικό Συνέδριο, θα υπάρξει µια σειρά 100 περίπου παράλληλων εκδηλώσεων για τις οποίες θα 
χρησιµοποιηθούν ανάλογοι χώροι µε βάση τις ανάγκες των πελατών. 

Ο Όµιλος Organotecnica διαθέτει ειδική οµάδα έργου για τη διεξοδική συζήτηση των επικοινωνιακών αναγκών κάθε πελάτη, µε στόχο 
την τελική διατύπωση συνολικής πρότασης - µελέτης που να ανταποκρίνεται στις εξειδικευµένες ανάγκες του. 

Ταυτότητα συνέδρων, ομιλητών. σύνεδροι - ομιλητές συνεδρίου 

Οι σύνεδροι, οµιλητές διακρίνονται σε τρεις οµάδες: 

α) Σύνεδροι επί τιµή. 
β) Σύνεδροι άµεσου ενδιαφέροντος, µεταξύ των οποίων περιλαµβάνονται: • Ξένοι και Έλληνες επενδυτές, 
• Εµπορικοί ακόλουθοι πρεσβειών, 
• Στελέχη εκθετών 



Όσον αφορά την προσέλκυση των συνέδρων, η προσέγγιση µας εστιάζεται στην επίµαχη διαπίστωση ότι η επιτυχία ενός συνεδρίου 
κρίνεται, µεταξύ άλλων αλλά κατά κύριο λόγο, από την επιλογή των συνέδρων. 

To REAL ESTATE INVESTMENTS CONFERENCE απέκτησε  επιχειρηµατική υπόσταση, αφού ελήφθησαν υπόψη οι εξής 
παράµετροι: 

Το ενδιαφέρον του επενδυτικού κοινού και των φορέων της τοπικής αγοράς στην Ελλάδα είτε για χρηµατοδοτήσεις, είτε για επενδύσεις, 
είναι αυξανόµενο και προβλέπεται να κορυφωθεί µετά το 2025. 

Η ενηµέρωση των προϊόντων και υπηρεσιών που προσφέρει σήµερα η τοπική και διεθνής αγορά είναι γνωστή σε όλη της την έκταση 
µόνο στους ειδικούς, ενώ στις περισσότερες περιπτώσεις και στο επενδυτικό κοινό είναι γνωστά µόνο επί µέρους προϊόντα και 
υπηρεσίες, µε αποτέλεσµα πολλά από αυτά να µένουν ανεκµετάλλευτα. 

Η ενηµέρωση των επιχειρήσεων και του κοινού ως προς τα προϊόντα και τις υπηρεσίες που µπορεί πραγµατικά να προσφέρει η τοπική 
και διεθνής αγορά γίνεται είτε αποσπασµατικά µέσω των ΜΜΕ και εξειδικευµένων σεµιναρίων, είτε µε διαφηµιστική λογική, πριν καν 
τεθούν οι πραγµατικές επενδυτικές βάσεις, που θα παρέχουν την δυνατότητα υλοποίησης των διαφηµιζόµενων υπηρεσιών. 

Με βάση τον σχεδιασμό, η καινοτομία των Β2Β Contacts και του συνεδριακού μέρους είναι εμφανής, διότι παρέχει: 

α) B2B Contacts 

Την δυνατότητα στη δυναµική τοπική και διεθνή επενδυτική αγορά να προβεί σε σφαιρική παρουσίαση όλων των δραστηριοτήτων της. 

Την δυνατότητα παρουσίασης των νέων προϊόντων - υπηρεσιών από τους σηµαντικότερους επενδυτές ή επιχειρηµατικούς φορείς. 

Την δυνατότητα στους ενδιαφερόµενους να γνωρίσουν από κοντά επαγγελµατίες, ειδικευµένους σε προϊόντα και υπηρεσίες. 

Την δυνατότητα στην αγορά χρήµατος να διαφηµίσει την παρουσία και τη δυναµικότητα της, µέσω µιας αποκλειστικά δικής της τοπικής 
εκδήλωσης, που προβάλλει τον καθοριστικό ρόλο της. 

Την δυνατότητα στους χορηγούς να συναντήσουν µε προκαθορισµένο ραντεβού όποιον εκ των συνέδρων ή οµιλητών των συνεδρίων 
τους ενδιαφέρουν. 

β) Συνεδριακό μέρος 

Την δυνατότητα στους συνέδρους να προσεγγίσουν άµεσα κάποιους πολύ συγκεκριµένους από τους οµιλητές του συνεδρίου, που τους 
ενδιαφέρουν, για συζήτηση συγκεκριµένων συνεργασιών. 

Την δυνατότητα στους οµιλητές των συνεδρίων να ενηµερώσουν από κοντά, κοινά τα οποία ενδιαφέρονται ζωτικά, όχι για µια 
φιλολογική, αλλά για µια πρακτικά χρήσιµη ενηµέρωση, που θα στηρίζεται σε συγκεκριµένες επενδυτικές εµπειρίες. 

Από πλευράς ακροατών των συνεδρίων, δηµιουργούνται οι προϋποθέσεις για τη σφαιρική και έγκυρη ενηµέρωση τους, στο θέµα εκείνο 
που τους ενδιαφέρει άµεσα. 

Από την πλευρά των χορηγών τους παρέχεται η δυνατότητα να "εκµεταλλευθούν", µέσω της χορηγίας τους, το σκηνικό µιας σειράς 
εκδηλώσεων, που παρουσιάζουν για τους οµιλητές και τους ακροατές άµεσο επιχειρηµατικό ενδιαφέρον. 

Επίσης, πέραν της δηµιουργίας θετικής εικόνας, προβλέπεται ειδική διαδικασία, χάριν των χορηγών της εκδήλωσης, ώστε να 
πλησιάσουν όσους από τους συµµετέχοντες τους ενδιαφέρουν.

Οργάνωση . 

Οργάνωση από σήμερα μέχρι την ημερομηνία διεξαγωγής του 

α) πρόσκληση οµιλητών, 

β) Υπογραφή συµβολαίων µε χορηγούς, 

γ) Κοινοποίηση τελικού ενηµερωτικού υλικού προς συνέδρους και εκθέτες. 

δ) Υλοποίηση του συµψηφιστικού διαφηµιστικού προγράµµατος.. 

ε)Τελική ρύθµιση διαδικαστικών λεπτοµερειών συνέδρων - επισκεπτών, 

στ)Τελική ρύθµιση λεπτοµερειών συνεδρίων, 



ζ) Προσκλήσεις επισήµων προσκεκληµένων και εκπροσώπων των Μ Μ Ε. 

B2B Contacts 

Οι κατηγορίες των συµµετεχόντων έχουν ως εξής: 


α) Χορηγοί. 

β) Τοπικές Εταιρείες (Βιοµηχανικές, Εµπορικές, Υπηρεσιών) µε σηµαντική επιχειρηµατική και επενδυτική δραστηριότητα στην αγορά, 
οι οποίες και αντιπροσωπεύονται µε εκπρόσωπο τους στα συνέδρια µας. 

γ) Τράπεζες. 
δ) Επιµελητήρια και Ενώσεις Επιχειρηµατιών, 
ε) Κρατικοί και κοινωνικοί φορείς, 
 

ΕΠΙΣΚΕΠΤΕΣ /ΣΥΝΕΔΡΟΙ. 
Οι επισκέπτες διακρίνονται στις εξής ομάδες: 
α)Έλληνες και-ξένοι επενδυτές 

β) Τοπικά, Έλληνικά και Διεθνή Μέσα Μαζικής Ενηµέρωσης, 


γ) Στελέχη των χορηγών 
δ) Υποψήφιοι επενδυτές 
ε) Επιχειρηµατίες. 
στ) Εκπρόσωποι της Κυβέρνησης. 

Ταυτότητα συνέδρων, ομιλητών. 

Οι σύνεδροι, οµιλητές διακρίνονται σε τρεις οµάδες: 

α) Σύνεδροι επί τιµή. 
β) Σύνεδροι άµεσου ενδιαφέροντος, µεταξύ των οποίων περιλαµβάνονται: 

• Ξένοι επενδυτές, 
• Εµπορικοί ακόλουθοι πρεσβειών, • Στελέχη εκθετών 
• Εκπρόσωποι κυβέρνησης 

Όσον αφορά την προσέλκυση των συνέδρων, η προσέγγιση µας εστιάζεται στην επίµαχη διαπίστωση ότι η επιτυχία ενός συνεδρίου 
κρίνεται, µεταξύ άλλων αλλά κατά κύριο λόγο, από την επιλογή των συνέδρων. 

Επικοινωνία 

Για πληροφορίες σχετικά με τις εκδηλώσεις, μπορείτε να επικοινωνήσετε μαζί μας: τηλ: 210 89 74 671 - κινητό: 6976 435 
232 

 Με εκτίµηση


Ηλίας Φαραγγιτάκης


Ιδρυτής Real Estate Investments Conference/Expo, Money Show, Defense Money Show, Organotecnica Group, 


www.moneyshow.org, ΕΜΑΙL org_usa@icloud.com, Τ +30 210 8974671, +30 6976435232

http://www.moneyshow.org/
mailto:org_usa@icloud.com

